


 
ÅCosa significa il nome BonVoyage1000? 

 
Å Bon Voyage è lôequivalente francese di ñbuon viaggio!"  

 
ÅDi solito è usato come augurio nei confronti di chi 
     è in partenza... Bon Voyage! 

 
ÅCosa indica "1000"?  

 
Å $1.000 è quanto puoi ripetutamente guadagnare! 

 
Å È il programma più semplice ed efficace del mondo!    

 



Å BonVoyage100 è un club turistico privato  per 
famiglie, coppie e singoli che vogliono che il 
viaggio faccia parte del proprio stile di vita. 

Å Costituito ad aprile 2010 

Å Operativo da luglio 2010 

Å Uffici a Seattle, Washington,  

      San Diego, California. 

Panoramica della società 



     BonVoyage1000 è il risultato di tre 

uomini unici provenienti da diverse parti 

del mondo! 

      Ognuno di essi possiede capacità, doti 
e competenze uniche, in grado di 

assicurare il successo di 
Bonvoyage1000! 

  

Visione  condivisa   

di  una  guida  professionale   

di  ampie  vedute  

Steven Abraham 

Aziendale  

Steve Sughrim 

Marketing  

Michael Arucan 

Tecnologia 



Å Visibilità, Conformità alla legge, Etica 

Å Gestione professionale 

Å Servizio clienti eccellente 

Å Responsabilità fiscale 

Å Visione a lungo termine 

Å Mercati internazionali 

Å Primo programma di marketing affiliato 

Impegni 



 

Tre trend globali in crescitaé 

1. Viaggi/Turismo 

2. Internet/Reti 

3. Impresa a domicilio 

Å Milioni di persone nel mondo cercano un 

modo per riprendere il controllo finanziario 

delle proprie vite.  

Å Noi abbiamo creato lo scenario ideale! 

BonVoyage1000 si avvale di 



Il settore 

Å Con 8 mila miliardi di dollari, Viaggi e Turismo 

rappresentano il più grande settore del 

mondo! 

Å LôInternational Trade Association e il 

Dipartimento del Commercio americano 

prevedonoé 

Å Una crescita del settore del 14% nel 2010 

Å Una crescita a doppia cifra per il 2015 

Å Il raggiungimento di nuovi record di spesa per 

il turismo 

Å Una crescita del turismo internazionale 



Il prodotto 

Å La nostra è una società di beni di 

consumo 

Å Contratti per servizi di marketing con 

partner turistici (Hemisphere Travel) 

Å 27 anni di successi 

Å Lavora con altre società turistiche 

Å Aggrega giacenze inutilizzate di tutto il 

mondo 

Å Vende scorte di viaggi al prezzo più basso 

Å Non tratta direttamente con il pubblico 



 

Å Siamo unôalternativa alla multipropriet¨  

Å Nessun costo di10.000-25.000 dollari  

Å Nessuna quota, tassa od obbligo di proprietà 

Å Viaggia quando e dove vuoi! 

Alternativa alla multiproprietà 


